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Beispiel und Ubung
fiir Formeln

Zweig Privates
# Hobbies

1t Famile

Stadtetrip Berlina

=| Gesamto €266480 i

=

K 11fug ~
|55 Kosten €35000

1. Anreise & H 12.aut0 «
Betrag © € 609,80 fi E Kosten € 160,00

—

‘ " 2006 - 25.06 : 4 Werktag(e) ‘

Sommerurlaub -

% Gesamt © € 0,00

S

E1 1.3 Nachtzug =
E Kosten € 99,80

E1 2.1 Hotel 5+ =

[ Kosten €6s500

2. Unterkunft = E¥ 22 Hotel 4+ =
Betrag © €1355,00 fi | |14 Kosten €42000

=

E 2.3. Pension =
[i2 Kosten €28000

ﬂ 3. Theater oder Musical =
Kosten € 200,00

ﬂ 4. Shopping und Restaurants =
Kosten € 500,00
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ORGANZIATIONS CANVAS

@ @ @ @ @www.-:reaifective.de e

Quelle: https://medium.com/creaffective/organisations-canvas-d6e9bde841fa
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